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Η διοργάνωση του Go In Crete,

στο πλαίσιο της διεθνούς πρωτοβουλίας της Τράπεζας,“Go International”
Εντάσσεται σε ένα πλέγμα ενεργειών μεγάλης κλίμακας με επίκεντρο την ενίσχυση της εξωστρέφειας της ελληνικής οικονομίας που αποτελεί στρατηγική επιλογή της Eurobank από το 2009.

Η επιλογή της Κρήτης, για την πραγματοποίηση της αποστολής, αποτελεί μια κίνηση υψηλής σημειολογίας που αναγνωρίζει τη δυναμική της οικονομίας της και τις δυνατότητες περαιτέρω ανάπτυξης σε ένα ευρύ φάσμα δραστηριοτήτων. Για την Eurobank, η αναβάθμιση της παρουσίας της στην Κρήτη αποτελεί άμεση προτεραιότητα με στόχο την ενίσχυση των επιχειρήσεων και των ιδιωτών του τόπου που έχει όλες τις προϋποθέσεις να πρωταγωνιστήσει στην οικονομική ζωή της χώρας. 

Στο Go In Crete 
· πραγματοποιήθηκαν 2.430 προγραμματισμένες B2B συναντήσεις ανάμεσα σε: 

· 109 Έλληνες εξαγωγείς (από Κρήτη 70%, Αθήνα 15%, Βόρεια Ελλάδα 13%, λοιπές περιοχές 2%)

· 55 αγοραστές (από Η.Π.Α., Ηνωμένο Βασίλειο, Καναδά, Ρωσία, Γερμανία, Γαλλία, Ισπανία, Ιταλία, Σουηδία, Βέλγιο, Ολλανδία, Κύπρο, Ηνωμένα Αραβικά Εμιράτα, Κατάρ, Λίβανο, Μπαχρέϊν, Πολωνία, Ρουμανία, Σερβία, Ουκρανία, Εσθονία και Βουλγαρία) 
Το “Go In Crete” είναι η δεύτερη επιχειρηματική συνάντηση που πραγματοποιείται στην Ελλάδα, μετά το “Go In Athens” (Μάρτιος 2016, Αθήνα). Συνολικά, στους επτά κύκλους του Go International (2010 Βουκουρέστι, 2011 Λευκωσία, 2011 Βελιγράδι, 2012 Βουκουρέστι, 2013 Μόσχα, 2016 Αθήνα και 2017 Ηράκλειο) πραγματοποιήθηκαν περισσότερες από 10.000 προγραμματισμένες B2B συναντήσεις, ανάμεσα σε 854 αγοραστές και 565 Έλληνες εξαγωγείς.
Το “Go In Crete”, αποτελεί πρωτοβουλία της Eurobank, τελεί υπό την αιγίδα του Υπουργείου Εξωτερικών και συν-διοργανώνεται με τον Πανελλήνιο Σύνδεσμο Εξαγωγέων, τον Σύνδεσμο Εξαγωγέων Κρήτης, τον Σύνδεσμο Εξαγωγέων Βορείου Ελλάδας, τον Σύνδεσμο Ελληνικών Τουριστικών Εταιρειών. 
Για πρώτη φορά την Επιχειρηματική Αποστολή υποστηρίζουν διεθνείς οργανισμοί με έμφαση στην στήριξη της εξωστρέφειας:

· Santander: Από τον Μάιο 2017, η Eurobank και το Exportgate σύναψαν στρατηγική συμφωνία συνεργασίας με τον μεγάλο ισπανικό τραπεζικό όμιλο που δίνει την ευκαιρία στις ελληνικές και κυπριακές εταιρείες – μέλη του Exportgate.gr – να ενταχθούν στο νέο διεθνές επιχειρηματικό ηλεκτρονικό δίκτυο, το «Eurobank Trade Club». Η εξειδίκευση, η μεγάλη εμπειρία και το εγγυημένο διεθνές δίκτυο της Banco Santander, καθιστούν τον ισπανικό όμιλο ιδανικό σύμμαχο σε δυναμικές πρωτοβουλίες που στοχεύουν στην ενίσχυση της εξωστρέφειας των ελληνικών επιχειρήσεων, όπως είναι η φετινή διοργάνωση Go In Crete. 
· EBRD: Το 2016 η Eurobank υπέγραψε συμφωνία συμμετοχής στο Trade Facilitation Programme της EBRD, μέσω του οποίου παρέχονται  εγγυήσεις και βραχυπρόθεσμα δάνεια σε επιλεγμένες τράπεζες και εταιρείες factoring για τη χρηματοδότηση εξαγωγικών και εισαγωγικών επιχειρήσεων. 

· Ο.Α.Ε.Π.: Μέσω του Προγράμματος «ΟΑΕΠ ΕΞΩΣΤΡΕΦΕΙΑ», του Οργανισμού Ασφάλισης Εξαγωγικών Πιστώσεων, η Eurobank έχει χρηματοδοτήσει περισσότερα από 4.500 τιμολόγια εξαγωγών προσφέροντας ρευστότητα στις ελληνικές εξαγωγικές επιχειρήσεις.
Οι Υποστηρικτές
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	Jon Barañano Gaviña

Global Head of Non-Financial Services
«Η Banco Santander, με ηγετική θέση στη λιανική τραπεζική και την τραπεζική επιχειρήσεων και με έδρα στην Ισπανία, κατέχει ουσιαστικό μερίδιο αγοράς σε 10 χώρες στην Ευρώπη και την Αμερική. Με βάση την τρέχουσα κεφαλαιοποίηση συγκαταλέγεται μεταξύ των μεγαλύτερων τραπεζών, παγκοσμίως. Σκοπός της τράπεζας είναι να βοηθήσει ανθρώπους και επιχειρήσεις να ευημερήσουν, με τρόπο απλό, προσωπικό και δίκαιο. Ιδρυθείσα το 1857, η Santander είχε διαχείριση κεφαλαίων €1,52 τρισ., 125 εκατομμύρια πελάτες, 12.200 υποκαταστήματα και 188.000 απασχολούμενους, στα τέλη του 2016.  Η Santander κατέγραψε καθαρά κέρδη €6,2 δισ. το 2016, σημειώνοντας αύξηση 4% σε σχέση με το 2015».  
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	Sabina Dziurman
Επικεφαλής για Ελλάδα & Κύπρο

«Η δραστηριοποίηση της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Ανασυγκρότησης και Ανάπτυξης (EBRD) ξεκίνησε στα τέλη του 2015, σε προσωρινή βάση, με στόχο να υποστηρίξει την ανάκαμψη της Ελλάδας. Η έναρξη έγινε με ταχύ ρυθμό με τα ποσά που έχουν επενδυθεί έως τώρα, σε 17 projects να υπερβαίνουν το 1 δισ. ευρώ. Μεταξύ των βασικών προτεραιοτήτων της Τράπεζας, είναι να στηρίξει την αναζωογόνηση και να ενισχύσει την ανθεκτικότητα του ιδιωτικού τομέα, μέσω μιας μετατόπισης σε ένα αναπτυξιακό μοντέλο με μεγαλύτερο προσανατολισμό στις εξαγωγές. Μέσω του Προγράμματος Χρηματοδότησης Εμπορίου της (Trade Facilitation Programme) η EBRD στοχεύει να δώσει ώθηση στο διαπεριφερειακό εμπόριο και να συνδράμει στην ανάπτυξη εμπορικών δεσμών μεταξύ της Ελλάδας και άλλων χωρών, συμπεριλαμβανομένων εκείνων στις οποίες επενδύει η EBRD. Είμαι ενθουσιασμένη που θα παρακολουθήσω το «Go in Crete» καθώς μου δίνει την ευκαιρία να υποστηρίξω μία από τις τέσσερις τράπεζες που συνεργαζόμαστε, καθώς και άλλους φορείς, να συναντήσω τόσο πολλές, άριστες, εξαγωγικές επιχειρήσεις που εν τέλει θα είναι υπεύθυνες για την οικονομική ανάκαμψη της Ελλάδας».
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	Στέλιος Κροκιδάς

Πρόεδρος Δ.Σ. και Γενικός Διευθυντής

«Η βασική δραστηριότητα του ΟΑΕΠ είναι να αντισταθμίζει τον κίνδυνο μη πληρωμής λόγω πτώχευσης ή υπερημερίας του ξένου αγοραστή, καθώς και του πολιτικού κινδύνου που μπορεί να ανακύψει, έναντι ασφαλίστρου. Σημαντικό εργαλείο στην προσπάθεια αυτή είναι  το πρόγραμμα «Εξωστρέφεια», όπου ο εξαγωγέας έχει τη δυνατότητα προεξόφλησης του 80% του τιμολογίου με  όριο - 1.000.000 ανακυκλούμενο με ανταγωνιστικό επιτόκιο».




Οι Συνδιοργανωτές
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	Κωνσταντίνος Β. Βασιλείου

Γενικός Διευθυντής, Επικεφαλής Τραπεζικής Επιχειρήσεων και Επενδυτικής Τραπεζικής Ομίλου, Μέλος της Επιτροπής Στρατηγικού Σχεδιασμού και Μέλος της Διοικητικής Επιτροπής της Eurobank

«Η πρωτοβουλία μας Go International, που φιλοξενείται φέτος στην Κρήτη, είναι μια διεθνής διοργάνωση που εκφράζει τη στρατηγική της Τράπεζάς μας για έμπρακτη στήριξη της υγιούς επιχειρηματικότητας. 

Στην Eurobank αντιμετωπίζουμε τους πελάτες μας ως εταίρους μιας συμμαχίας, που μπορεί να βοηθήσει τη χώρα  να διεκδικήσει με αξιώσεις τη θέση της στο διεθνή ανταγωνισμό. 

Μέσα από το πρόγραμμα αυτό, από την αρχή του το 2010 μέχρι και φέτος στην Κρήτη, δώσαμε την ευκαιρία σε  600 περίπου έλληνες εξαγωγείς  να συναντήσουν σχεδόν 1000 διεθνείς αγοραστές και να πραγματοποιήσουν 10.000  Β2Β συναντήσεις, από τις οποίες προέκυψαν σημαντικές επιτυχείς συνεργασίες.  

Αυτό για μας στην Eurobank σημαίνει έμπρακτη στήριξη της εξωστρέφειας που πιστεύουμε ότι είναι ο μόνος δρόμος που μπορεί να οδηγήσει ξανά την οικονομία της χώρας μας στην ανάπτυξη. 

Φέτος έχουμε ενισχύσει το πρόγραμμά μας με σημαντικές συνεργασίες διεθνών «παικτών» όπως η μεγάλη ισπανική τράπεζα Santander που δίνει τη δυνατότητα πρόσβασης και διασύνδεσης των ελληνικών επιχειρήσεων με μεγάλα δίκτυα του εξωτερικού.  

Στόχος μας είναι να είμαστε δίπλα στους πελάτες μας, να στηρίζουμε κάθε προσπάθειά τους. Είμαστε εδώ για να χρηματοδοτούμε κάθε επιχειρηματική ευκαιρία και κάθε επιχειρηματική πρωτοβουλία που έχει προοπτική, ώστε  να ανταποκριθούν στις νέες απαιτήσεις ενός ολοένα αυξανόμενου διεθνούς ανταγωνισμού.  

Δεν μπορεί να υπάρξει ανάπτυξη χωρίς υγιή επιχειρηματικότητα, βελτίωση της παραγωγικότητας, ενίσχυση της ανταγωνιστικότητας. Η δική μας ευθύνη είναι να στηρίξουμε τις ειλικρινείς προσπάθειες, την εξωστρέφεια, την καινοτομία, τη δημιουργία προστιθέμενης αξίας και θέσεων εργασίας, όλων δηλαδή των προϋποθέσεων που θα κάνουν και πάλι τη χώρα μας ελκυστικό προορισμό για επενδύσεις και θα οδηγήσουν την οικονομία σε ανάπτυξη. Η επιλογή της Κρήτης, για την πραγματοποίηση της αποστολής, αποτελεί μια κίνηση υψηλής σημειολογίας που αναγνωρίζει τη δυναμική της οικονομίας της και τις δυνατότητες περαιτέρω ανάπτυξης σε ένα ευρύ φάσμα δραστηριοτήτων. Για την Eurobank, η αναβάθμιση της παρουσίας της στην Κρήτη αποτελεί άμεση προτεραιότητα με στόχο την ενίσχυση των επιχειρήσεων και των ιδιωτών του τόπου που έχει όλες τις προϋποθέσεις να πρωταγωνιστήσει στην οικονομική ζωή της χώρας».
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	Χριστίνα Σακελλαρίδη

Πρόεδρος

«Το Πρόγραμμα GO, μετά την άκρως επιτυχημένη διοργάνωση της Αθήνας, κατεβαίνει στην Κρήτη, σε μία διόλου τυχαία και απόλυτα συνειδητή επιλογή. Πέρα από επαναβεβαίωση της δέσμευσης τόσο της Eurobank, όσο και των συμμετεχόντων εξαγωγικών οργανώσεων και φορέων, για την υλοποίηση δράσεων ουσιαστικής υποστήριξης των εξωστρεφών επιχειρήσεων σε όλη τη χώρα, η επιλογή της Κρήτης περικλείει τον ισχυρό συμβολισμό της αλυσίδας εξωστρέφειας που ενώνει τις εξαγωγές, με τον τουρισμό και τον πολιτισμό». 
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	Αλκιβιάδης Καλαμπόκης

Πρόεδρος

«Η πρωτοβουλία Go International αποτελεί ένα πρότυπο μοντέλο συνεργασίας της Eurobank με τους εξαγωγικούς Συνδέσμους και την αιγίδα του ΥΠΕΞ, με σκοπό την ενδυνάμωση των προσπαθειών των Ελλήνων εξαγωγέων στο παγκόσμιο οικονομικό περιβάλλον. Στο 3ήμερο του προγράμματος που υλοποιήθηκε στην Κρήτη, με τον τίτλο Go In Crete και συντονισμό από τον ΣΕΚ, δόθηκε η δυνατότητα σε 100 Έλληνες εξαγωγείς να έρθουν σε επαφή με αγοραστές από 50 και πλέον χώρες και να πραγματοποιήσουν περισσότερες από 2.300 προκαθορισμένες συναντήσεις Β2Β».
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	Κυριάκος Λουφάκης

Πρόεδρος

«Τo “Go in Crete” προάγει την ενίσχυση της εξωστρέφειας και της ανταγωνιστικότητας των ελληνικών επιχειρήσεων. Η γεωπολιτική θέση της Κρήτης και της Ελλάδας αποτελεί συγκριτικό πλεονέκτημα τόσο για τον κλάδο των αγροτοδιατροφικών προϊόντων, όσο και για τον κλάδο των φυσικών καλλυντικών, το οποίο οφείλουμε να εκμεταλλευτούμε. Ο ΣΕΒΕ στηρίζει κάθε προσπάθεια διεθνοποίησης και προώθησης της επιχειρηματικότητας, γι’ αυτό και συνεργάζεται από το 2012 με την Eurobank για την υλοποίηση του προγράμματός της «Go International», στην Ελλάδα και σε αγορές-στόχους. Είμαστε βέβαιοι ότι και το Go Ιn Crete θα στεφθεί με επιτυχία προς όφελος των συμμετεχουσών επιχειρήσεων, της τοπικής και εθνικής οικονομίας και της εξωστρέφειας».
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	Κωνσταντίνος Μπίτσιος

Εκτελεστικός Αντιπρόεδρος

«Για τον ΣΕΒ, οι εξωστρεφείς δραστηριότητες των επιχειρήσεων αποτελούν καίρια προτεραιότητα για την ταχεία επιστροφή στην οικονομική ανάπτυξη και παραγωγική ευμάρεια. Δεν είναι τυχαίο άλλωστε, ότι οι εξαγωγές της βιομηχανίας / μεταποίησης καλύπτουν διαχρονικά πάνω από το 90% της εξαγωγικής δραστηριότητας της χώρας. Για το λόγο αυτό, ο ΣΕΒ προσανατολίζει τις δράσεις του στην προώθηση προτάσεων και στην παροχή εξατομικευμένων υπηρεσιών που έχουν ως στόχο την ακόμα μεγαλύτερη επέκταση της ελληνικής επιχειρηματικότητας στη διεθνή σκηνή. Σκοπός μας είναι ανταποκρινόμαστε με πρακτικές λύσεις σε ανάγκες όπως η απλούστευση των εξαγωγικών εμποδίων, η στρατηγική πληροφόρηση και η  ανάλυση του ανταγωνισμού σε αγορές στόχους, η ταχύτερη διείσδυση σε νέες αγορές, αλλά και η επιτάχυνση διεθνών συνεργασιών που βελτιώνουν τις πωλήσεις των ελληνικών επιχειρήσεων. Μεταφέρουμε την τεχνογνωσία των μεγαλύτερων μελών μας σε όλους τους ανερχόμενους εξαγωγείς και στηρίζουμε παραγωγικά δίκτυα εξαγωγικού προσανατολισμού που θα φέρουν νέες δουλειές. Διευρύνουμε τις κοινές πρωτοβουλίες με τη Eurobank για να επιταχύνουμε τον εξαγωγικό προσανατολισμό της ελληνικής οικονομίας. Παράλληλα, ο ΣΕΒ  δημιούργησε και προσφέρει το ExportReady, το μοναδικό στην Ελλάδα ολοκληρωμένο πλέγμα υπηρεσιών για την προώθηση και ανάπτυξη των εξαγωγών. To ΕxportReady προσφέρει υπηρεσίες βελτίωσης εξαγωγικών γνώσεων, πληροφόρησης για αγορές στόχους καθώς και επιχειρηματική δικτύωση σε χώρες του εξωτερικού που ενδιαφέρουν τα μέλη του ΣΕΒ».
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	Γιάννης Α. Ρέτσος 

Πρόεδρος
«Η ανάπτυξη του ελληνικού τουρισμού όλα τα χρόνια της κρίσης οφείλεται στη συστηματική και συλλογική δουλειά των ανθρώπων του τομέα, στην εξωστρέφεια και στην ανάδειξη των ανταγωνιστικών πλεονεκτημάτων των ελληνικών προορισμών και κατ' επέκταση των τοπικών κοινωνιών. Ο τουρισμός είναι σε θέση να συνθέσει τα μέγιστα όλων των υπόλοιπων τομέων της ελληνικής οικονομίας προς την κατεύθυνση της ανάταξης της ανταγωνιστικότητας της χώρας και την έξοδο από την κρίση. Η Eurobank με το Go in Crete, συμβάλλει προς αυτήν ακριβώς την κατεύθυνση».


	
	


Βασικά σημεία της Μελέτης με τίτλο
«Εξωστρέφεια και Ανταγωνιστικότητα»
που παρουσίασε στο Go In Crete
ο επικεφαλής του Τμήματος Ανάλυσης της Eurobank
Δρ. Πλάτων Μονοκρούσος
Κύριες επισημάνσεις και συμπεράσματα μελέτης Η επιτευχθείσα προσαρμογή στα χρόνια της κρίσης και οι προϋποθέσεις για ένα βιώσιμο υπόδειγμα οικονομικής μεγέθυνσης 
· H σωρευτική πτώση του ΑΕΠ της Ελλάδας την περίοδο 2007-2015 ανέρχεται σε 26,4%. Το 2016 η ελληνική οικονομία παρέμεινε στάσιμη καταγράφοντας ετήσιο πραγματικό ρυθμό μεταβολής του ακαθάριστου εθνικού προϊόντος 0,0%, ενώ για το τρέχον έτος αναμένεται επιστροφή σε θετικούς ρυθμούς οικονομικής μεγέθυνσης, παρά το αρνητικό αποτέλεσμα του 1ου τριμήνου 

· Η πρωτόγνωρη ύφεση που βίωσε η Ελλάδα τα προηγούμενα έτη δύναται να χαρακτηριστεί και ως μια περίοδος σημαντικής, και σε σημαντικό βαθμό αναπόφευκτης, προσαρμογής, με την εξάλειψη των μεγάλων μακροοικονομικών ανισορροπιών του παρελθόντος να θέτει τις βάσεις για την μετάβαση σε ένα πιο βιώσιμο υπόδειγμα οικονομικής ανάπτυξης που θα στηρίζεται στην εξωστρέφεια και στις επενδύσεις 

· Ωστόσο, μέχρι στιγμής κάτι τέτοιο έχει επιτευχθεί μόνον μερικώς. Το μερίδιο των εξαγωγών ως ποσοστό του ΑΕΠ ενισχύθηκε από 19,0% το 2009 στο 30,2% το 2016. Πάρα ταύτα εξακολουθεί να παραμένει αρκετά χαμηλότερο σε σχέση με το αντίστοιχο μέγεθος στην Ευρώζωνη (45,7%). Επιπρόσθετα, ο λόγος των επενδύσεων παγίων ως προς το ΑΕΠ συρρικνώθηκε από 26,0% το 2007 στο 11,4% το 2016 (Ευρωζώνη 20,1%). Η αύξηση του ρυθμού των επενδύσεων - αναγκαία συνθήκη για την είσοδο της χώρας σε ένα μονοπάτι ανάκαμψης - έχει ως βασική προϋπόθεση την εισροή κεφαλαίων από την αλλοδαπή, υπό τη μορφή άμεσων ξένων επενδύσεων, αλλά και την ενίσχυση της εγχώριας αποταμίευσης. 

· Επιπροσθέτως, η ιδιωτική κατανάλωση ως ποσοστό του ΑΕΠ (70,5% το 2016) συνεχίζει να βρίσκεται σε υψηλότερα επίπεδα τόσο σε σχέση με το μέσο ευρωπαϊκό όρο (56,0%) όσο και σε σύγκριση με τα αντίστοιχα προ-κρίσης επίπεδα (64,8% το 2007) 

· Δεδομένων των υφιστάμενων περιορισμών της παρούσας οικονομικής συγκυρίας (π.χ. ανεπαρκής εγχώρια αποταμίευση), η βιώσιμη ανάκαμψη της ελληνικής οικονομίας δεν μπορεί να στηριχθεί αποκλειστικά στην εγχώρια ζήτηση. Αντιθέτως, απαιτείται σημαντική ενίσχυση του εξαγωγικού της προσανατολισμού μέσω διαθρωτικών μεταρρυθμίσεων και πολιτικών που θα στοχεύουν στην τόνωση της παραγωγικότητας και της εξωστρέφειας 

Μεταρρυθμίσεις και θεσμικό περιβάλλον: Αλληλεπιδράσεις με την ανταγωνιστικότητα & την εξαγωγική επίδοση της ελληνικής οικονομίας 
Παρά τη σημαντική βελτίωση της ανταγωνιστικότητας σε όρους σχετικού μισθολογικού κόστους κατά τα έτη της κρίσης, οι ελληνικές εξαγωγές εξακολουθούν να παρουσιάζουν υστέρηση σε σύγκριση με τους κύριους εμπορικούς εταίρους, εξέλιξη που, μεταξύ άλλων, μπορεί να αποδοθεί σε περιορισμούς του υφιστάμενου κανονιστικού πλαισίου και συνεχιζόμενες αδυναμίες του ευρύτερου θεσμικού περιβάλλοντος 

Εξαγωγικός τομέας: Διαχρονικές τάσεις, δομικά χαρακτηριστικά, ευκαιρίες & προκλήσεις 
· Η Ελλάδα παραμένει διαχρονικά μια μικρή, «κλειστή» οικονομία με στάσιμο μερίδιο αγοράς στο παγκόσμιο εμπόριο. Ο τουρισμός και η ναυτιλία αποτελούν τους κυρίαρχους εξαγωγικούς κλάδους 

· Όσον αφορά τις εξαγωγές του μεταποιητικού κλάδου, αυτές γενικά χαρακτηρίζονται από χαμηλό τεχνολογικό περιεχόμενο και χαμηλό βαθμό διαφοροποίησης, γεγονός που συνεπάγεται χαμηλή προστιθέμενη αξία. Ταυτόχρονα, η συμμετοχή της Ελλάδας στις παγκόσμιες αλυσίδες αξίας είναι περιορισμένη 

· Μεταξύ των θετικών τάσεων των τελευταίων ετών πρέπει να επισημανθεί η βελτίωση της διαφοροποίησης των ελληνικών εξαγωγών ως προς το γεωγραφικό τους προσανατολισμό και ως προς τη σύνθεσή τους. Από την άλλη μεριά, παρατηρήθηκε συγκέντρωση σε μικρότερο αριθμό προϊόντων, γεγονός όμως που δυνητικά συνεπάγεται και αύξηση της «δύναμης αγοράς» των σχετικών εξαγωγικών επιχειρήσεων 

Κρήτη: Συνεισφορά στο εθνικό προϊόν και την εξαγωγική δραστηριότητα 
· Μεταξύ των 13 περιφερειών της Ελλάδας, η Κρήτη κατατάσσεται στην 6η θέση σε όρους κατά κεφαλήν ΑΕΠ, το οποίο ανέρχεται σε €13,8 χιλ. και βρίσκεται στο 59% του ευρωπαϊκού μέσου όρου (στοιχεία 2014) 

Κρήτη: Συνεισφορά στο εθνικό προϊόν και την εξαγωγική δραστηριότητα 
· Σε όρους ακαθάριστης προστιθέμενης αξίας, οι τομείς με τη μεγαλύτερη βαρύτητα στην Κρήτη είναι το εμπόριο, οι μεταφορές και οι υπηρεσίες που συνδέονται με τον τουρισμό, ενώ ακολουθούν ο δημόσιος τομέας, οι υπηρεσίες διαχείρισης ακίνητης περιουσίας, η μεταποίηση, η γεωργία και οι κατασκευές 

· Η εικόνα διαφοροποιείται ελαφρώς ως προς την απασχόληση όπου στην πρώτη θέση έρχονται μεν το εμπόριο, οι μεταφορές και οι υπηρεσίες που συνδέονται με τον τουρισμό και ακολουθούν ο δημόσιος τομέας, αλλά τις επόμενες θέσεις καταλαμβάνουν η γεωργία και οι κατασκευές 

· Η ανεργία στην Κρήτη, όπως και στο σύνολο της Ελλάδας, είναι ιδιαιτέρως υψηλή και έφτασε το 2016 στο 22,6% έχοντας αυξηθεί 16,2 ποσοστιαίες μονάδες από το 2008. Ταυτόχρονα αυξήθηκε σημαντικά το ποσοστό των μακροχρόνια ανέργων από 28,0% το 2008 σε 56,2% το 2016 

· Πάντως, πρέπει να επισημανθεί ότι το ανθρώπινο δυναμικό της Κρήτης είναι υψηλού μορφωτικού επιπέδου καθώς βρίσκεται πάνω από το μ.ο. της Ελλάδας σε πτυχιούχους τριτοβάθμιας εκπαίδευσης και 3η πανελλαδικά σε κατόχους διδακτορικού και μεταπτυχιακού τίτλου 

· Οι εξαγωγές αγαθών της Κρήτης εστιάζονται κυρίως στα λάδια και λίπη και δευτερευόντως στα τρόφιμα και ζώα ζωντανά και στα χημικά προϊόντα. Σε επίπεδο νομών την 1η θέση ως προς το επίπεδο των εξαγωγών αγαθών κατέχει ο Ν. Ηρακλείου ενώ ακολουθούν ο Ν. Χανίων, ο Ν. Λασιθίου και ο Ν. Ρεθύμνου. 

· Όσον αφορά τις εξαγωγές υπηρεσιών της Κρήτης, κεντρικό ρόλο έχει ο τουρισμός καθώς το νησί αποτελεί τον πιο δημοφιλή ελληνικό τουριστικό προορισμό. Η Κρήτη απολαμβάνει σταθερά τις υψηλότερες αφίξεις αλλοδαπών τουριστών και την υψηλότερη πληρότητα σε σχέση με κάθε άλλη περιφέρεια ενώ το 2017 αναμένεται να είναι άλλη μία πολύ καλή χρονιά 

Εξαγωγική επίδοση της Ελλάδας σε σχέση με αυτή των οικονομιών της Κεντρικής, Ανατολικής & Νοτιοανατολικής Ευρώπης 
· μέσος ρυθμός ανάκαμψης των εξαγωγών αγαθών και υπηρεσιών των οικονομιών της Κεντρικής, Ανατολικής & ΝΑ Ευρώπης την περίοδο 2010-2015 ήταν υψηλότερος σε σύγκριση με τον αντίστοιχο της Ελλάδας. Η πρόσβαση των περισσότερων οικονομιών της περιοχής στο διεθνές εμπόριο την εν λόγω περίοδο βελτιώθηκε περισσότερο από ότι στην Ελλάδα 

· Δομικοί παράγοντες όπως το ευνοϊκότερο επιχειρηματικό και κανονιστικό περιβάλλον, η ευκολότερη πρόσβαση σε χρηματοδότηση και οι μεγαλύτερες εισροές άμεσων ξένων επενδύσεων, ενδεχομένως συνετέλεσαν στη συγκριτικά καλύτερη εξαγωγική δραστηριότητα των οικονομιών της περιοχής 

· Την περίοδο 2010-2015, έξι οικονομίες της ευρύτερης περιοχής (Κροατία, Λετονία, Ουγγαρία, Πολωνία, Ρουμανία, Τσεχία) σημείωσαν διψήφια προσαρμογή της πραγματικής συναλλαγματικής ισοτιμίας σε όρους μοναδιαίου κόστους εργασίας, όπως και η Ελλάδα. Εντούτοις, πέτυχαν σημαντικά μεγαλύτερη αύξηση των εξαγωγών τους σε σύγκριση με την Ελλάδα 

· Σε αντίθεση με την Ελλάδα, το ποσοστό εξαγωγών αγαθών υψηλής τεχνολογίας στις συνολικές εξαγωγές αγαθών των οικονομιών της Κεντρικής, Ανατολικής & ΝΑ Ευρώπης αυξήθηκε την περίοδο 2008 - 2015 

***Περιλαμβάνεται επισυναπτόμενο αρχείο με την πλήρη ανάλυση που παρουσίασε ο κ. Μονοκρούσος σε μορφή pdf***
Διεθνείς συμφωνίες
για τη στήριξη της ελληνικής επιχειρηματικότητας

Η Eurobank συνεχίζει τη στρατηγική της για την αξιοποίηση των αναπτυξιακών προγραμμάτων και δράσεων ως εναλλακτική πηγή άντλησης κεφαλαίου για τους πελάτες της και στηρίζει ενεργά τους εξωστρεφείς κλάδους της ελληνικής οικονομίας, αναλαμβάνοντας πρωτοβουλίες και διοχετεύοντας κεφάλαια για τη χρηματοδότηση εξαγωγικών επιχειρήσεων. 

Συγκεκριμένα, προχώρησε σε συνεργασία με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Ανοικοδόμησης και Ανάπτυξης (EBRD - €50εκ.) και το IFC (€100εκ.), μέλος της Παγκόσμιας Τράπεζας εξασφαλίζοντας πιστωτικές γραμμές €150 εκατ. για τη στήριξη του διεθνούς εμπορίου, ενώ προχώρησε σε συμφωνία με την ΕΤΕπ (€140εκ.) και το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων (EIF) συνολικού ύψους €230 εκατ. (COSME €130m & InnovFin €100m) για τη χρηματοδότηση των μικρών και μεσαίων επιχειρήσεων.

Επιπλέον το CB, στηρίζοντας ενεργά τις ελληνικές μεσαίες επιχειρήσεις που αποτελούν τη ραχοκοκαλιά της ελληνικής οικονομίας σε συνεργασία με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων (ΕΤΕπ) και το Ελληνικό Επενδυτικό Ταμείο (IfG), χορήγησε την τελευταία διετία νέες πιστωτικές γραμμές συνολικού ύψους €327 εκατ. σε περισσότερες από 2.000 μικρομεσαίες επιχειρήσεις και επιχειρήσεις μεσαίας κεφαλαιοποίησης

Σε επιχειρήσεις με εξωστρεφή προσανατολισμό το διάστημα από τις αρχές του 2010 έως και τον Φεβρουάριο 2017 είχαν δοθεί με κάποια μορφή χρηματοδότησης περισσότερα από €2.8 billion ενώ το προηγούμενο έτος οι νέες χρηματοδοτήσεις στις εν λόγω επιχειρήσεις ανήλθαν περίπου στα €699 mio. Επίσης υποστηρίζοντας ενεργά το πρόγραμμα ΟΑΕΠ ΕΞΩΣΤΡΕΦΕΙΑ χρηματοδοτήθηκαν περισσότερα από 4.500 τιμολόγια εξαγωγών. 
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H Eurobank συνδέει τις ελληνικές επιχειρήσεις με τα μεγαλύτερα και αξιόπιστα διεθνή δίκτυα διεθνούς εμπορίου

Το Exportgate είναι η πιο ολοκληρωμένη ελληνική ηλεκτρονική πύλη, που προωθεί την επιχειρηματική δικτύωση ελληνικών και κυπριακών εταιριών σε παγκόσμιο επίπεδο και η οποία έχει αναπτυχθεί από τη Eurobank σε συνεργασία με τον ΣΕΒ και τους τρεις μεγαλύτερους εξαγωγικούς φορείς, ΠΣΕ, ΣΕΒΕ, ΣΕΚ.

Στο Exportgate συμμετέχουν πάνω από 1.500 ελληνικές εξαγωγικές επιχειρήσεις, καλύπτοντας όλους τους δυναμικούς εξαγωγικούς κλάδους της χώρας. Η ηλεκτρονική βιβλιοθήκη Διεθνούς Εμπορίου του Exportgate παρέχει στα μέλη του πρόσβαση σε εμπορικές και κλαδικές πηγές και πληροφορίες για πάνω από 180 χώρες. Περισσότεροι από 1 εκ. επισκέπτες από 110 χώρες έχουν επισκεφτεί τις σελίδες του. Υποστηρίζεται από το σύνολο των Διεθνών Επιμελητηρίων, και συμμετέχουν πάνω από 30 Διεθνείς φορείς, Πρεσβείες και Οργανισμοί. 

Το Exportgate ξεκίνησε την λειτουργία του τον Μάρτιο 2013, και σε μόλις 4 χρόνια λειτουργίας ήδη κατατάσσεται μεταξύ των πιο αναγνωρίσιμων διεθνώς, με την πλειοψηφία των επισκεπτών, να προέρχονται από χώρες εκτός της Ελλάδας και ιδιαίτερα από το Ηνωμένο Βασίλειο, την Ιταλία, τη Γαλλία, τη Γερμανία, την Ολλανδία, τις Η.Π.Α., τον Καναδά και τη Ρωσία.
Από τον Ιανουάριο 2016 τα μέλη του Exportgate μπορούν να διερευνήσουν νέες επιχειρηματικές ευκαιρίες έχοντας πρόσβαση σε πάνω από 1 εκατομμύριο προσκλήσεις ενδιαφέροντος που δημοσιεύονται ετησίως από πλήθος χωρών παγκοσμίως. Επιπλέον, έχουν τη δυνατότητα να ανατρέξουν σε βάσεις δεδομένων με στοιχεία για 150.000 εισαγωγείς από 27 χώρες, αλλά και να αποκτήσουν πρόσβαση σε σημαντικές οικονομικές αναλύσεις για πάνω από 200 εκατομμύρια εταιρείες.

ΣΥΜΦΩΝΙΑ EUROBANK - SANTANDER
Από τον Μάιο 2017, η Eurobank και το Exportgate σύναψαν στρατηγική συμφωνία συνεργασίας με την Santander. Ο Όμιλος Santander είναι ένας ισπανικός τραπεζικός όμιλος, συγκαταλέγεται μεταξύ των μεγαλύτερων και σημαντικότερων παγκοσμίως, με δραστηριότητες σε ολόκληρη την Ευρώπη, τη Λατινική Αμερική, τη Βόρεια Αμερική και την Ασία. Είναι από τους πιο ενεργούς ομίλους στο διεθνές εμπόριο. 

Η συμφωνία Eurobank – Santander δίνει την ευκαιρία στις ελληνικές και κυπριακές εταιρείες – μέλη του Exportgate.gr – να ενταχθούν στο “Eurobank Trade Club” και μέσω αυτού να αποκτήσουν πρόσβαση σε ένα διεθνές επιχειρηματικό ηλεκτρονικό δίκτυο που αποτελείται στην παρούσα φάση από 16 τράπεζες σε 21 χώρες, ώστε να συνδεθούν σε διεθνές επίπεδο και να επεκτείνουν την επιχειρηματική τους δραστηριότητα. Σημαντικές διεθνείς τράπεζες όπως Nordea & Rabobank συμμετέχουν ήδη στο δίκτυο αυτό , τα οποίο παράλληλα, αναμένεται να επεκταθεί σε περισσότερες από 30 χώρες (μέσα στο 2017), σε συνεργασία με επιπλέον διεθνείς Τράπεζες καλύπτοντας ένα ευρύ φάσμα αγορών στόχων όπως Η.Π.Α, Κίνα, Γερμανία, Ηνωμένο Βασίλειο, Ισπανία, Πολωνία, Ολλανδία, Βέλγιο, Σουηδία, Νορβηγία, Δανία κ.λπ.

Η Eurobank έχει εξασφαλίσει τα αποκλειστικά δικαιώματα χρήσης στο συγκεκριμένο δίκτυο τόσο για την Ελλάδα όσο και για την Κύπρο.

Με τη νέα προσφερόμενη λειτουργικότητα, το Exportgate.gr διευρύνει την δραστηριότητα του και αναδεικνύεται σε χρήσιμο εργαλείο για τις Ελληνικές εταιρείες που ενδιαφέρονται για εισαγωγές αγαθών από σημαντικές αγορές του κόσμου.

Μέσω του νέου “Eurobank Trade Club” ελληνικές επιχειρήσεις αποκτούν πρόσβαση σε 11.000 εταιρείες / πελάτες διεθνών τραπεζών, ενώ τα επόμενα 3 χρόνια ο αριθμός αυτός αναμένεται να φτάσει τις 50.000 και να καλύψει σχεδόν το σύνολο των σημαντικότερων αγορών της υφηλίου. 

Οι ελληνικές και κυπριακές εξαγωγικές/εισαγωγικές εταιρείες μέλη του Exportgate.gr θα μπορούν να συμμετέχουν στο 1ο παγκόσμιο αξιόπιστο δίκτυο εταιρειών που εστιάζουν στο διεθνές εμπόριο και απαρτίζεται από πελάτες των συγκεκριμένων τραπεζών μέσα από μια πολύ διαδικασία που ολοκληρώνεται σε δύο βήματα:

1: Εγγραφή της εταιρείας στο Exportgate.gr
2: Ηλεκτρονική αίτηση και ολοκλήρωση ελέγχων για συμμετοχή στο Trade Club
Όλες οι συνεργαζόμενες Τράπεζες έχουν υιοθετήσει κατάλληλες διαδικασίες και ακολουθούν μια σειρά ελέγχων προκειμένου να διασφαλίζουν την ακεραιότητα του δικτύου και αξιολογούν τους πελάτες τους ως προς το αν πληρούν συγκεκριμένα κριτήρια αξιοπιστίας προκειμένου να αποκτήσουν πρόσβαση. Με τον τρόπο αυτό διευκολύνεται σημαντικά η διαδικασία επιχειρηματικών δεσμών. 

Παράλληλα το 1ο τρίμηνο του 2017 ολοκληρώθηκαν εργασίες ανανέωσης και τεχνολογικής αναβάθμισης της πλατφόρμας του Exportgate.gr. Η βιβλιοθήκη διεθνούς εμπορίου εμπλουτίστηκε με νέα χαρακτηριστικά που διευκολύνουν τα μέλη στην αναζήτηση πληροφοριών, μελετών και αγοραστών/εξαγωγέων, το νέο portal είναι mobile friendly, ενώ με την πρόσβασή τους στο “Eurobank Trade Club” οι εταιρείες αποκτούν νέα ψηφιακά σύγχρονα εργαλεία δικτύωσης. 

Προσφέρεται ειδικός ηλεκτρονικός χώρος για αναζήτηση εταιρειών, ηλεκτρονική επικοινωνία και διατήρηση ιστορικού μηνυμάτων. Επίσης η πλατφόρμα διαθέτει καινοτόμους τρόπους για αυτόματη ψηφιακή διασύνδεση (match-making) μεταξύ των εταιρειών όπου με ειδικό αλγόριθμο αναγνωρίζει και προτείνει ευκαιρίες με βάση την δραστηριότητα, προϊοντική κατηγορία και εξειδίκευση. Η νέα πλατφόρμα εκτιμάται ότι θα προσφέρει αυτόματα τουλάχιστον μια πρόταση συνεργασίας το μήνα για κάθε μέλος – Ελληνική και Κυπριακή εταιρεία – ενισχύοντας την επιχειρηματική τους δραστηριότητα στο διεθνές περιβάλλον.

OPPORTUNITY NETWORK 
Η Opportunity Network είναι μια ραγδαία αναπτυσσόμενη εταιρεία στον κλάδο του fintech με παρουσία σε πάνω από 78 χώρες. Έχει δημιουργήσει το “Opportunity Network”, το 1ο διεθνές B2B ηλεκτρονικό δίκτυο αξιόπιστων επιχειρηματικών ευκαιριών – αγγελιών, ένα διαδικτυακό τόπο συνάντησης επιχειρηματιών και επενδυτών προκειμένου να κλείνουν εμπορικές ή επενδυτικές συμφωνίες. 

Η ON απευθύνεται στις καλύτερες τράπεζες ανά τον κόσμο οι οποίες με τη σειρά τους προσφέρουν στους κορυφαίους πελάτες τους πρόσβαση στην πλατφόρμα. Σημαντικές Διεθνείς Τράπεζες και Χρηματοπιστωτικά Ιδρύματα όπως Intesa Sanpaolo, Citizens, London Stock Exchange & Caixa Bank έχουν ενταχθεί στο δίκτυο της ON.  Η Eurobank είναι η πρώτη ελληνική τράπεζα που συμμετέχει (από τον Δεκέμβριο 2016), με μέχρι στιγμής αξιοσημείωτα αποτελέσματα για τις Ελληνικές επιχειρήσεις στις οποίες έχει προσφέρει πρόσβαση.

Η πλατφόρμα προσφέρει ανωνυμία και φιλοξενεί ευκαιρίες για συμφωνίες που αφορούν, μεταξύ άλλων, σε αγοραπωλησίες προϊόντων, ακινήτων, αλλά και επενδύσεις με ελάχιστό μέγεθος το $1εκ. Ενισχύει σημαντικά την εξωστρέφεια των Ελληνικών επιχειρήσεων και προσφέρει ευκαιρίες στους κλάδους Εισαγωγών/Εξαγωγών, Τουρισμού, Real Estate κ.λπ.
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